FINSERVICE )

In relazione all'accordo stretto con Confindustria, gli Associati potranno disporre di servizi di gestione e di recupero del credito
sui quali Finservice riconosce un premio consumo del 25% sul prezzo di listino 2008:

L'Associato potra quindi ottenere servizi "esclusivi":

Gestione Credito in outsoursing Recupero stragiudiziale Phone e Field Collection
Esperienza e professionalita... Mi conviene ? Interventi mirati
Collaudate metodologie operative Valuta in via preliminare la probabilita di  |E’ I'attivita di sollecito telefonico

consentono una significativa riduzione dei |incasso attraverso informazioni relative in sinergia all ‘azione dell’'esattore,
costi fissi e un’ottimizzazione dei benefici |alla situazione patrimoniale ed economia |finalizzata all'incasso del credito.
aziendali del debitore.

Rintraccio debitore Recupero giudiziale Analisi crediti finalizzata alla cessione

Qual e il suo domicilio? Costi predefiniti pro soluto

Ricerca il domicilio /recapito del debitore |Tutte le pratiche, dalla Diffida al Ogni azienda ha crediti di dubbia o

irreperibile su tutto il territorio nazionale  |Decreto Ingiuntivo, sono affidate al legale |difficile esigibilita

(sia persone fisiche che giuridiche)... e vengono costantemente Valuta la possibilita di portare a perdita il
Seguite e monitorate sia nella fase credito ottenendo un beneficio fiscale
prelegale che in quella giudiziale. nell’esercizio in corso.

Principali highlights:

Appartenenza ad un grande Gruppo
Tempi certi di rientro del denaro
Copertura internazionale

Costi variabili

NOVITA'" ****

I nuovi servizi strategici

CHECK UP COLLECTION (CKC)

E’ un servizio predittivo che identifica anticipatamente la probabilita di incasso (PIN) su ogni cliente dell'intero portafoglio o di
un suo segmento, basandosi su dati certi.

Grazie al valore numerico (score) assegnato ad ogni nominativo del proprio portafoglio clienti, I' Associato Confindustria ha la
possibilita di identificare, ottimizzare e personalizzare ogni eventuale azione successiva sul suo parco clienti (gestione incassi o
recupero crediti). | vantaggi che ne derivano, si traducono in

risparmio di costi procedurali

I'immediata rilevazione delle possibili situazioni critiche o di “blocco” dei pagamenti

la riduzione dei tempi di rientro del denaro e la certezza di una migliore performance di incasso.

Il servizio & ottenibile solo sulle imprese italiane.



